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ية وهر 	 ت�يل إعداد ا�علومات ا��
�

تعمل أنظمتنا ا�اسبية �

اح �
�
� 	

�
ة � � مؤ�­

�
�اذ القرارات وتؤدي إ� نتا �

�
	 إ�

�
 ا�ساعدة �

	 إدارة ومتابعة �ليات ا�بيعات
�

 نضمن ل� ا�رونة �

	 إصدار التقار�	 ا�زمة
�

والدقة �

ت 	� اتنا فإن توثيق أ�ال ا�ش��  من خ¨ل أنظمتنا وخ��

ا جية ع¬ية يضمن توف�	 ال»يات ا�ناسبة وحسن إدار©� �̄ � 
ً
ازن وفقا وا��

� ء̈ هو العامل ا�ا² للتم�	 	 خدمة العم
�́ م بتطو�	 أداء موظ ه̧�  إن ا�¹

	 نقدºا ل�
د ع¼ خدمات التقنية ال«� ع̧� 	 ا�¹

�
ر � ­̧ ست وهنا ت»ن جدوى ا�¹



رة �
­

À تعريف

ت وإدخال قيود  ا�سا��
�Âف ... اÄالقبض وال

�� ������
��

صول الثابتة
�
�Ç ل¨ �� ��

¨ك �̄ س حيل لقيد ا�¹ ¨Éا و�� �̄ واس

راحل التËفة �Ì ك¨ �̄ س بط ا�¹ كن ر 	Ìو 	ر� ­Ï

اصدار تقر�	

ة ي ف��
�
ة الدخل �

�
Ìقا 

 من السنة ا�الية

� 	Ðح̈يات ا�ستخدم  ضبط ص

	 يتبعون
سب الفروع ال«� ��

سب ا�هام Öا ��

تقار�	 أ�ار

الديون ا�دينة والدائنة
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حسا�ت المق�وضات والمدفو�ات

إصدار مركز مالي مع مقارنة س�نة ٔ�و س�ن�ين
سابق�ين ومقارنة مع الموازنة التقد�رية لكل �شاط

إد�ال موازنة تقد�رية لكل مشروع شهرية/ ربع س�نوية
/ س�نوية

اصدار التقار�ر المحاس��ة لكل فرع �لى و�ده ٔ�و لكل الفروع
ٔ�و لعدة فروع بحسب اخ�يار المس�ت�دم



	 البحث عن
�

مرونة �
�
Ú ث �� 	 الفاتورة ( ��

�
العميل �

² زء من ا�¹ � �� , ² ¹�  العميل , ��
وال )  اÖاتف وا��

�
Ú ث �� ��

ار ال»ية ا�تبقية �Üإ
من الصنف والتËفة وكذلك
خرى

�
	 الفروع ا�

�
ال»يات �

تعريف سياسات
تلفة ووضع �â 	تسع�
 حد أدن« لسعر البيع
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 قبول عدة طرق
 / بطاقة åاف

ً
دفع ( نقدا

نية �̧ ����)/ بطاقة إئ �� �����



تث��ت أ�سعار �لبائعين و�دم السماح ٕ�جراء خصومات ما �دا المحددة ببطاقة
العميل 

إجراء خصومات �لى مس�توى الصنف ٔ�و إجمالي الفاتورة

�س�بة خصم مرتبطة �لبائع

إدراج معلومات شركة الت�مٔين ورقم بطاقة الت�مٔين ورقم الموافقة �لى الفاتورة
مع تحديد �س�بة ٔ�و م�لغ تحمل �لعميل .. وكذ� تحميل فرق القيمة �لعميل

إضافة ٔ�صناف �دمة ( م�ل إصلاح الإطار ٔ�و ا�ل�ام

.

.

.

.

...(.

.)تحديد معلومات ال�سليم ( �ريخ ووقت ال�سليم المتوقع واسم المس�تلم

.توضيح اسم الفني ا�ي قام بصنع العدسات والطب�ب ا�ي قام بق�اس النظر

.تحديد مدة إر�اع الفواتير

تغير �ا� الفواتير ( �اهزة �ل�سليم �لعميل , مسددة كلياً , مسدة جزئياً
.)..., مسلمة �لعميل ٔ�م لا

ف�ح ٔ�كثر من فاتورة �لتعامل مع ٔ�كثر من عميل من �از بيع وا�د في نفس الوقت

.نظام المبيعات مرتبط مع الحسا�ت

.
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معلومات تفصيلية
ء̈ ومعلومات التواصل مçم عن العم

 حفظ عدة
بون لز قياسات للنظر خاصة ��

وضع العملاء ضمن مجمو�ات بحسب المناطق ٔ�و الجهة التي ي��عون لها

 مزام�ة بيا�ت العملاء بين الفروع , بحيث ت��قل معلومات العميل ومقاس النظر
والخصم إلى جميع الفروع ليتمك�وا من �دم�ه �شكل ٔ�فضل

عند تعديل �ا� الفاتورة إلى ( �اهزة ) لإخ�ارSMSإرسال رسا� قصيرة
العميل بجاهزية النظارة

.

.

.

�رح�بية �لعملاءإرسال رسائل قصيرة SMS.
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� الفروع 	Ðل مناق¨ت ب�

	éأو الفروع وا�ستودع الرئي

ديد
�
 إمëنية �

ألوان ومقاسات إطارات النظارات

ديد موقع
�
�

� أو مëن عرض الصنف 	íالتخز

ركود للصنف إنشاء ��

 الصنف واللون وا�قاس
�
Úثل ( ر 	Ì(
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تصنيف لٔ�صناف ضمن مجمو�ات وف�ات ( نظارات طبية
...) ., نظارات شمس�ية , �دسات ,

إد�ال الجرد الفعلي لٔ�صناف عن طريق �از جميع البيا�ت
Data Collector

إ�ادة تق�يم �كلفة أ�صناف بحسب �ريخ الشراء .. وتخف�ض
�كاليف البضا�ة القديمة .. و�لتالي تحديد قيمة حق�ق�ة �لجرد

.

.
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يمكن ربطه مع م�جر إلكتروني

SQL Server قوا�د البيا�ت المس�ت�دمة

إصدار المطالبات لشركات الت�مٔين عن طريق ملفات إ�سل ٔ�و عن
طريق التصد�ر إلى سيرفر شركة الت�مٔين م�اشرةً

تقار�ر عن البائعين مع إمكانية حساب عمولات
ٔ�و حوافز لهم

 إمكانية إجراء تخف�ض �لى أ�سعار �شمل مجمو�ة
ٔ�و ف�ة ٔ�و ٔ�صناف شركة معينة

سهو� تعديل ٔ�سعار بيع العدسات

إظهار الطلبيات المقتر�ة بناءً �لى أ�صناف سريعة الحركة .. وهذا يف�د
في تحديد الكميات المطلوب شرائها من العدسات اللاصقة ٔ�و الطبية

����ٔ
� ��� �� ���

مزا� �اصة لورشة تصنيع العدسات للإس�تعلام عن
نوع الإطار ومقاس العدسات

نظام مشتر�ت وطلبيات م�كامل

 إضافة مصاريف المشتر�ت �لى قيمة البضا�ة وتحويل السعر إلى
العم� المحلية عند الشراء من مصادر ٔ�ج�بية



T: +966 12 639-0021
T: +966 12 639-0025
F: +966 12 275-3127
M: +966 50 575-9408
info@techHeavens.com
www.techHeavens.com


